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У сучасній практиці підтримки торго-

вельних та логістичних операцій вітчизняних 

компаній, в умовах підвищеної волатильності 

на фінансовому і товарному ринках та 

посилених ризиків неплатежів, відсутності 

гарантій тощо часто використовуються 

форми розрахунку, що забезпечують гаран-

товане одержання виручки за відванта-

жений товар або виконані роботи чи надані 

послуги. Основною формою платежу, що 

найбільшою мірою гарантує продавцеві отри-

мання оплати за товар, роботу чи послугу, є 

акредитив. Інтеграція економіки у світовий 

ринок та процеси глобалізації створюють 

умови, за яких покупець і продавець можуть 

оптимально та завчасно виконувати зобовʼя-

зання щодо розрахунків за товари і послуги. 

Сучасні ринкові відносини сприяють роз-

витку платіжних інструментів, які дозво-

ляють субʼєктам мінімізувати ризики торго-

вельних операцій. Акредитив є одним з таких 

ефективних інструментів платежу. В основу 

дослідження покладено гіпотезу, що викорис-

тання акредитивної форми розрахунків у 

сучасному глобалізованому середовищі дає 

змогу субʼєктам господарювання розши-

рювати межі своєї діяльності та виходити 

на нові ринки шляхом максимального зниження 

ризику невиконання зобовʼязань за укладеними 

договорами. Досліджено сутність та 
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In the modern practice of supporting trade 

and logistics operations of domestic companies, 

in conditions of increased volatility in the 

financial and commodity markets and increased 

risks of non-payment, lack of guarantees, etc., 

forms of settlement are often used, which ensure 

guaranteed receipt of revenue for shipped goods 

or performed works or provided services. The 

main form of payment, which to the greatest 

extent guarantees the seller the receipt of 

payment for goods, work, or services is a letter 

of credit. The integration of the economy into the 

world market and the processes of globalization 

create conditions under which the buyer and the 

seller can optimally and timely fulfill their 

obligations regarding payments for goods and 

services. Modern market relations contribute to 

the development of payment instruments that will 

allow entities to minimize the risks of trade 

operations. A letter of credit is one of such 

effective payment instruments. The research is 

based on the hypothesis that the use of the letter 

of credit form of payments in the modern 

globalized environment allows business entities 

to expand the boundaries of their activities and 

enter new markets by minimizing the risk of non-

fulfillment of obligations under concluded 

contracts. The essence and necessity of using 

letters of credit have been examined, and the 
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необхідність використання акредитивів, вив-

чено нормативно-правову базу, якою регу-

люється акредитивна форма оплати. Систе-

матизовано види акредитивів та ключових 

учасників процесу розрахунків. Проаналізовано 

сучасний стан використання акредитивної 

форми оплати в Україні та вартість обслуго-

вування акредитивів банками. 

Ключові  слова:  акредитив, договір, 

розрахунки, банк-емітент, бенефіціар, авізу-

вання, ризики, експортер, імпортер, Уніфіко-

вані правила і звичаї для документарних 

акредитивів. 

regulatory and legal framework governing  

the letter of credit form of payment have been 

studied. The types of letters of credit and the key 

participants in the calculation process have been 

systematized. The current state of the use of the 

letter of credit form of payment in Ukraine and 

the cost of servicing letters of credit by banks 

have been analyzed.  

Keywords :  letter of credit, contract, settle-
ments, issuing bank, beneficiary, notification, 
risks, exporter, importer, Unified rules and 
customs for documentary letters of credit. 

JEL Classification: F40, G21, L14. 

Вступ 
Акредитиви застосовують як у вітчизняній, так і в міжнародній 

господарській і фінансовій практиці, щоб мінімізувати ризики неви-
конання партнерами їхніх зобовʼязань за договором. За відсутності повної 
довіри між сторонами вони віддають перевагу залученню фінансового 
посередника (банку), який гарантує постачальнику своєчасне одержання 
оплати за поставлені товари (роботи, послуги), а покупцеві – що 
постачальник отримає гроші не раніше, ніж поставить означені товари 
(роботи, послуги) за договором та оформить усі обумовлені товарні 
документи (Шпильовий, 2015, с. 50). 

Необхідність використання акредитивної форми розрахунків 
зумовлено потенційною ризикованістю майбутньої операції для однієї зі 
сторін угоди (продавця чи покупця). Так, якщо продавець товару не 
впевнений, що йому буде надана оплата згідно з контрактом, то можна 
використовувати гарантію платежу як зобовʼязання банку сплатити, якщо 
продавець або покупець (залежно від типу гарантії) не виконає свої 
зобовʼязання щодо оплати або постачання товару. Але гарантія не є 
формою розрахунку за контрактом, а виконує функцію "страхування" 
ризиків на випадок невиконання умов контракту. 

Правова природа та особливості здійснення розрахунків шляхом 
акредитива в Україні є предметом дослідження багатьох науковців. 
Основні підходи до визначення сутності документарного акредитиву 
та його переваг, а також законодавство у цій сфері досліджено у працях 
Лешанич (2017), Бурковської та Павленко (2020), Товкун та Менько-
вої (2021) та ін. Зокрема, автори наголошують на важливості викорис-
тання акредитивної форми розрахунків, з огляду на сучасні нормативно-
правові вимоги. У наукових статтях використовуються подібні визна-
чення акредитиву. Окремі автори, серед яких Фімяр (2012), зазначають, 
що це є "тверде зобовʼязання банку, видане на підставі доручення клієнта-
покупця, виплатити продавцю товару або послуг визначену грошову суму 
при своєчасному поданні документів, обумовлених в акредитиві, що 
підтверджують відвантаження товарів або виконання послуг". Своєю 
чергою Шпильовий (2015) трактує акредитив як "форму розрахунків, за 
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якої банк покупця здійснює платіж постачальнику проти подання ним 
обумовлених документів", що акцентує на застосуванні акредитиву при 
здійсненні міжнародних розрахунків. 

Дослідженням правового статусу сторін угоди з використанням 
акредитиву, їх функцій, а також класифікації акредитивів присвячено 
вагому кількість закордонних і вітчизняних наукових праць. Зокрема, 
серед іноземних авторів варто виокремити Biswas (2011), який вивчає 
сутність, принципи та механізм укладання акредитивного договору, 
правові засади зобовʼязань банку-емітента. Soni (2014) досліджує роль 
документарних акредитивів у міжнародних угодах купівлі-продажу, а 
також обґрунтовує, чому акредитив є окремим договором від того, на 
якому він ґрунтується. У напрацюванні Mahendra Soni (2024) наго-
лошується, що угода з акредитивом зазвичай передбачає участь основних 
пʼяти сторін. Перші дві сторони – це продавець (заявник) і покупець 
(бенефіціар), які здійснюють торговельні операції, тоді як інші три 
сторони – це банк-емітент (який видає акредитив), підтверджуючий банк 
та банк-переговірник відповідно. 

Здійснення зовнішньоекономічної діяльності підприємствами є 
необхідним інструментом для існування в системі економічних та 
ринкових відносин. Застосування акредитивів у практиці зовнішньо-
економічної діяльності вивчали Шпильовий (2015), Дячек та ін. (2018), 
Товкун та Менькова (2021). Автори обґрунтовують, що акредитив є 
позитивною альтернативою розрахункам щодо передоплати та надає 
сторонам договору додаткові гарантії. Акредитив як форма безготівкових 
розрахунків гнучко дозволяє врахувати інтереси всіх сторін контракту, 
про що свідчить як можливість його переказу, так і можливість отримання 
платником кредиту при відкритті акредитиву. 

Іноземну практику використання акредитивів, в тому числі як засобу 
зниження ризиків у кризові періоди, ґрунтовно розкрито у праці Crozet et al. 
(2022). Зазначається, що здатність торговельних партнерів помʼякшувати 
ризики, повʼязані з міжнародними торговельними операціями, є особливо 
важливою в періоди підвищеної невизначеності. Автори зауважують, що 
залежність продукції від акредитивів має прямий вплив на стійкість 
торговельних потоків. Зокрема, в періоди підвищеної невизначеності 
експорт продукції, застрахованої через акредитиви, є більш стійким.  

Своєю чергою актуальні питання використання акредитивів 
в Україні щодо структури міжнародних банківських операцій за імпорт-
ними та експортними угодами, обсягів укладених угод з акредитивами, 
вартості надання послуг вітчизняними банками за документарними 
акредитивами досліджували вітчизняні науковці, серед яких Мангу-
шев (2020) і Бурковська та Павленко (2020). Встановлено, що використання 
акредитивів в Україні є доволі складним процесом через відсутність 
належної взаємодії українських банків із закордонними партнерами. 
Іноземні банки, особливо європейські та американські, демонструють 
недовіру до вітчизняної банківської системи. Переважно українськими 
підприємствами для розрахунку використовуються документарні 
акредитиви, при співробітництві з країнами Європи та Америки задля 



ІНОВАЦІЇ В ТОРГОВЕЛЬНОМУ БІЗНЕСІ 
 

ISSN 2786-7978; eISSN 2786-7986. SCIENTIA FRUCTUOSA. 2026. № 3 211 
 

забезпечення виконання всіх вимог перед ними. Україна також намагається 
використовувати документарні акредитиви при укладанні угод з країнами, 
економічний стан яких є ризиковим, що дозволяє уникнути невиконання 
вимог за акредитивами та гарантує українським продавцям виплати коштів 
за договорами (Бурковська & Павленко, 2020, с. 42). 

Попри свою ефективність, застосування акредитивної форми 
розрахунків в Україні супроводжується низкою проблем. Насамперед це 
недостатній рівень довіри до української банківської системи з боку 
іноземних фінансових установ, що зумовлює складнощі в підтвердженні 
акредитивів та підвищує їхню вартість. Значна частина міжнародних 
банків обмежує співпрацю з українськими банками через країнові ризики 
та регуляторну нестабільність, що суттєво ускладнює платежі в 
зовнішньоторговельних операціях. 

Вагомою проблемою є висока собівартість документарних опера-цій, 
зокрема комісій за відкриття, підтвердження, авізування та перевірку 
документів, що робить акредитиви малодоступними для малого та 
середнього бізнесу. Додаткові витрати, пов’язані з необхідністю внесення 
змін, пересиланням документів або додатковими перевірками, підвищують 
загальну вартість фінансового інструменту, зменшуючи його привабливість. 

Суттєвий вплив на використання акредитивів має і воєнний стан в 
Україні, що призвів до скорочення зовнішньоторговельної активності, 
зміни логістичних маршрутів та зниження кількості міжнародних 
розрахунків із застосуванням акредитивів. Високі військові ризики 
зумовлюють необхідність додаткових гарантій з боку іноземних банків, 
що ще більше ускладнює застосування акредитивної форми платежів. 

В основу дослідження покладено гіпотезу, що використання 
акредитивної форми розрахунків у сучасному глобалізованому середо-
вищі дозволяє субʼєктам господарювання розширювати межі своєї 
діяльності та виходити на нові ринки завдяки максимальному зниженню 
ризику невиконання зобовʼязань за укладеними договорами. 

Метою статті є визначення правової природи та економічної сутності 
акредитиву як засобу зниження ризиків розрахунків, а також ролі банків при 
наданні послуг з обслуговування документарних акредитивів. Для досяг-
нення поставленої мети використано такі методи дослідження: індукції та 
дедукції, аналізу та синтезу – для дослідження теоретичних аспектів засто-
сування акредитивної форми розрахунку у вітчизняній практиці; система-
тизації та узагальнення – для відображення обсягу операцій за докумен-
тарними акредитивами та вартості послуг банків при їх обслуговуванні. 

Теоретико-методологічною базою для написання статті стали праці 
закордонних і вітчизняних науковців щодо проблематики регулювання та 
розвитку акредитивної форми розрахунку, законодавчі акти України у 
сфері використання акредитивів, а також офіційні статистичні дані 
Націо-нального банку України як регулятора фінансового ринку та окремих 
вітчизняних банків.  

Основна частина статті складається з трьох взаємоповʼязаних 
розділів. У першому досліджено економічну сутність та актуальні питання 
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нормативно-правового регулювання акредитивів в Україні. У другому 
розглянуто роль банків при застосуванні акредитивної форми розрахунків. 
У третьому – практика використання акредитивів в Україні. 

1. Економічна сутність та актуальні питання нормативно-

правового регулювання акредитивів в Україні  

Акредитив (з латинської – accre-ditivus – довірчий) – це форма 

розрахунків, що ґрунтується на договорі, що містить зобовʼязання 

банку-емітента, за яким цей банк за дорученням клієнта (заявника 

акредитива) або від свого імені зобовʼязується здійснити платіж на 

користь постачальника товарів або послуг і доручає іншому (вико-

нуючому) банку здійснити цей платіж проти документів, що відпо-

відають умовам акредитива. 

Укладення акредитивних договорів у будь-якому випадку вимагає 

дотримання чинного законодавства країн, в яких перебувають субʼєкти 

торговельних відносин, та реалізація міжнародних норм, що забез-

печить відповідальність сторін, виконання зобовʼязань з акредитиву і 

мінімізує ризики: продавець отримує грошові кошти незалежно від 

покупця, так як банк виступає гарантом оплати акредитиву; покупець 

знижує свій ризик щодо невиконання постачальником зобовʼязань з 

відправки та відвантаження товару. 

Цей механізм дає змогу мінімізувати витрати від шахрайських 

махінацій та забезпечити надійність міжнародних торговельних відносин, 

особливо коли відбувається вихід на новий незнайомий ринок. При 

цьому забезпечується економічна безпека обох сторін договору. Курси 

валют, за якими проводяться розрахунки, чітко прописуються в 

договорах і визначаються згідно з курсами національних банків (Бур-

ковська, & Павленко, 2020, с. 40). 

В Україні робота з акредитивною формою оплати регулюється 

такими нормативно-правовими актами:  

1. Уніфікованими правилами і звичаями для документарних 

акредитивів (Uniform Customsand Practice for Documentary Credits), 

розробленими Міжнародною торговою палатою. На сьогодні існує дві 

чинні редакції цих правил: UCP 500 (редакція 1993 р.) та UCP 600 

(редакція 2007 р.). 

2. Постановою Правління Національного банку України № 514 

"Про затвердження Положення про порядок здійснення банками 

операцій за акредитивами" (2003, 3 грудня). 

3. Цивільним кодексом України (2003). 

4. ЗУ "Про банки і банківську діяльність" (2001). 

До того ж акредитив є договором, окремим від договору купівлі-

продажу або іншого документу, що має чинність договору, на якому він 

ґрунтується. Ця позиція зазначена у ряді нормативно-правових актів 

(табл. 1).  

http://zakon.rada.gov.ua/laws/show/z1213-03
http://zakon.rada.gov.ua/laws/show/z1213-03
http://zakon.rada.gov.ua/laws/show/z1213-03
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Таблиця 1 

Тлумачення акредитиву в нормативно-правовій базі 

Нормативно-правовий акт Визначення 

Уніфіковані правила і звичаї 

для документарних 

акредитивів (ст. 2) 

"Означають будь-яку угоду, як би вона не була названа або 

позначена, згідно з якою банк (банк-емітент), діючи на прохання і 

на підставі інструкцій клієнта (заявника) або від свого імені: 

(I) повинен провести платіж третій особі (бенефіціару) або його за 

наказом, або акцептувати і сплатити переказні векселі (тратти), 

виставлені бенефіціаром, або 

(II) уповноважує інший банк провести такий платіж або акцепту-

вати і сплатити переказні векселі (тратти), або 

(III) уповноважує інший банк негоціювати проти передбачених 

документів при дотриманні строків та умов акредитива" 

ЦКУ (ст. 1093) 

"У разі розрахунків за акредитивом банк (банк-емітент) за 

дорученням клієнта (платника) – заявника акредитива і відповідно до 

його вказівок або від свого імені зобовʼязується провести платіж 

на умовах, визначених акредитивом, або доручає іншому (вико-

нуючому) банку здійснити цей платіж на користь одержувача 

грошових коштів або визначеної ним особи – бенефіціара" 

Положення про порядок 

здійснення банками операцій 

за акредитивами (п. 4, п. 6) 

"Грошове зобовʼязання банку-емітента виконати зобовʼязання проти 

належного представлення". 

"Акредитив є угодою, що відокремлена від контракту, на якому 

вона базується" 

Джерело: ІАС Консультант (б. д.); Цивільний кодекс України (2003, 16 січня); 

Постанова Правління Національного банку України № 514 (2003, 3 грудня). 

Загалом на практиці існує доволі значна кількість різновидів 

акредитивів (рис. 1). Основні з них – це грошові та документарні. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1. Класифікація основних видів акредитивів 

Джерело: (Бурковська & Павленко, 2020, с. 41; Дячек та ін., 2018, с. 74;  
WikiLegalAid, б. д.; Mahendra Soni, 2024, с. 3768). 

Грошовий акредитив видається банком своєму клієнтові на право 
одержання повної зазначеної в ньому суми або окремими частками 
в інших банках протягом визначеного часу. У світі понад 90% усіх 
розрахунків акредитивами здійснюється у документарній формі.  

Відповідно до форми Грошові;  

документарні 

Відповідно до способу 

повідомлення бенефіціара 

Прямо авізовані; 

попередньо авізовані 

За характером 

гарантованості  
Відкличні; 

безвідкличні 

За характером платежу  Подільні; 

неподільні 

За характером 

забезпеченості 

Покриті; 

непокриті 

За валютою платежу 

У нац.валюті бенефіціара; 

у нац.валюті імпортера; 

у третій валюті 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/435-15?find=1&text=%D0%B0%D0%BA%D1%80%D0%B5%D0%B4%D0%B8%D1%82%D0%B8%D0%B2#w1_4
https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/435-15?find=1&text=%D0%B0%D0%BA%D1%80%D0%B5%D0%B4%D0%B8%D1%82%D0%B8%D0%B2#w1_5
https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/435-15?find=1&text=%D0%B0%D0%BA%D1%80%D0%B5%D0%B4%D0%B8%D1%82%D0%B8%D0%B2#w1_6
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Документарний акредитив – це заповнений на формалізованому 
бланку договір, в якому банк, що відкриває акредитив (банк-емітент), 
бере на себе зобовʼязання здійснити за розпорядженням і за рахунок 
покупця платіж зазначеної в ньому суми третій особі (бенефіціару) – 
у разі розрахунків готівкою, або акцептувати тратту (при розрахунках у 
кредит) проти подання продавцем передбаченого у контракті пакета 
документів, які підтверджують поставку товарів згідно з умовами 
контракту (Лешанич, 2017, с. 129). 

У загальному розумінні використання акредитивної форми 
розрахунку передбачає основні етапи: 

 покупець та продавець укладають угоду про поставку товарів або 
надання послуг; 

 покупець звертається до свого банку із запитом на відкриття 
акредитиву на користь продавця; 

 банк покупця видає акредитив, в якому зазначені умови; 
 продавець отримує акредитив та поставляє товари або послуги 

відповідно до умов угоди; 
 після виконання умов угоди продавець представляє банку свої 

документи, які підтверджують виконання умов; 
 банк покупця здійснює платіж продавцю відповідно до умов 

акредитиву. 
Розглянемо основних учасників акредитивної форми розрахунків 

(табл. 2). 
Таблиця 2 

Учасники акредитивної форми розрахунків 

Учасник Роль у проведенні розрахунків 

Авізуючий банк 
На прохання банку-емітента здійснює авізування бенефіціару або 
доручає іншому авізуючому банку здійснити авізування 
бенефіціару або іншому авізуючому банку 

Бенефіціар На його користь відкривається акредитив 

Банк бенефіціара Обслуговує бенефіціара за акредитивом 

Банк-емітент 
За дорученням наказодавця акредитива або від власного імені 
відкриває акредитив на користь бенефіціара 

Виконуючий банк У ньому  передбачається виконання акредитива 

Наказодавець акредитива За його дорученням в банку-емітенті відкривається акредитив 

Негоціюючий банк 

Має повноваження від банку-емітента здійснити негоціацію – 
купівлю та/або врахування переказних векселів (тратт) та/або 
документів, що становлять належне представлення, відповідно до 
умов акредитива, шляхом надання авансу або згоди на аванс 
бенефіціару не пізніше банківського дня, у який негоціюючий 
банк отримує відшкодування 

Підтверджуючий банк 
Додає своє підтвердження до акредитива за дорученням або на 
прохання банку-емітента 

Рамбурсуючий банк 
Має повноваження від банку-емітента забезпечити відшкодування за 
акредитивом підтверджуючому (виконуючому) банку або іншому 
банку відповідно до наданих платіжних інструкцій 

Трансферуючий банк 

Здійснює трансфер акредитива, або, якщо акредитив виконується 

в будь-якому банку, безпосередньо уповноважений банком-

емітентом здійснити трансфер та який здійснює трансфер 

акредитива (може бути банком-емітентом) 

Джерело: ІАС Консультант (б. д.); WikiLegalAid (б. д.); Колєснікова та ін. (2012, с. 138); 

Mahendra Soni (2024, с. 3765). 
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Отже, при використанні акредитиву забезпечується максимальна 
участь банків у проведенні розрахунків. Досягається найбільш повне 
забезпечення платежу для бенефіціара, оскільки акредитив за своєю 
сутністю є грошовою гарантією оплати відвантаженого товару банком, 
який відкрив акредитив. 

2. Роль банків при використанні акредитивної форми 
розрахунків 

Ключовими банками при використанні акредитивної форми 
розрахунку є:  

 авізуючий банк, покликаний підтвердити законність і повідо-
мити клієнта банку (бенефіціара/експортера, тобто постачальника) про 
умови акредитива, які є платіжними зобовʼязаннями клієнта; 

 банк-емітент зобовʼязаний встановлювати умови та визначати 
зобовʼязання в акредитивах.  

Авізуючий банк має значно меншу відповідальність перед 
клієнтом у виконанні акредитивної частини контракту. Тому в сучасних 
умовах виникла необхідність виключення з процесу фінансування 
логістичних і торгівельних операцій такої інституції як авізуючий банк, 
чому сприяла цифрова революція та диджиталізація логістики в цілому 
(рис. 2). У більшості випадків сьогодні немає необхідності перевіряти 
акредитив вручну, оскільки транзакції обробляються ефективно, і 
достатньо надіслати електронну або паперову версію документа. 

 

 

 

 

 

 

 

 
Рис. 2. Схема акредитиву з прямим авізуванням 

1 – купівля/продаж товару; 

2 – запит на видачу акредитиву; 

3 – видача акредитиву; 

4 – доставка вантажу; 

5 – представлення обсягу документації; 

6 – документи про випуск; 

7 – процес оплати та прийняття платежів. 

Джерело: Шкуро (2024, 20 лютого). 

Акредитиви з таким авізуванням підвищують безпеку операцій 

клієнта. Найпростіше пояснення полягає в тому, що в акредитиві 

задіяно менше сторін, що означає меншу ймовірність непорозумінь між 

установами та бенефіціаром. Як зазначалося, авізуючий банк відповідає 

за обробку та доставку акредитива експортеру, але не володіє всією 

Авізуючий банк 
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Банк-емітент 
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інформацією про документ, який має банк-емітент. Також скорочується 

витратність та час, необхідний для перевірки дійсності акредитивів і пові-

домлення додаткових умов, оскільки все це можна зробити в банку-

емітенті. 

Однак прямому авізуванню притаманні й свої ризики, зокрема: 

неналежне надання послуг банком-емітентом (цю проблему 

можна вирішити за допомогою залучення сторонніх наглядових 

установ та аудиторських перевірок, які підтверджують, що банк-

емітент бере на себе і виконує всі зобовʼязання перед бенефіціаром. 

Найголовніше – швидко повідомляти про будь-які зміни в акреди-

тивах тощо); 

фальшиві ідентифікаційні дані бенефіціара (не лише банк-

емітент може виступати стороною, яка не виконує власні зобовʼязання. 

Щоб уникнути нечесності та шахрайства з боку бенефіціара, достатньо 

пройти процес KYC (Know Your Customer – "знай свого клієнта"), 

перевірку всієї документації, зареєстрованої для фінансового звіту 

компанії-клієнта тощо). 

У процесі виконання акредитиву надається належний пакет 

документів до виконуючого банку, їх перевірка та прийняття рішення 

про сплату за акредитивом. В акредитиві повинні бути вказані доку-

менти, достатні для виконання продавцем та покупцем умов щодо 

постачання та сплати. Найпоширеніші серед них такі: комерційний 

рахунок (інвойс); сертифікати (походження, якості та ін.); транспортні 

документи (можуть бути різними, залежно від виду транспорту); 

страховка. 

Транспортні документи використовуються для підтвердження 

факту відвантаження товару. У випадку транспортних документів та 

сертифікатів бажано, щоб їх видавали незацікавлені організації 

(торгово-промислові палати, перевізники, інспекції) для уникнення 

підробки (ПроКредит Банк, б. д.).  

В акредитивній частині контракту сторонами повинні бути 

вказані максимально широкі умови акредитиву, щоб після його від-

криття не виникало розбіжностей, які можуть спровокувати внесення 

змін до акредитиву, збільшення його вартості або відмову від прове-

дення розрахунків та розірвання угоди. У разі виникнення питань 

доцільно звернутися з проханням щодо попередньої перевірки дого-

вору. Умови контракту обовʼязково перевіряються банком-емітентом 

акредитиву. Інші банки можуть  проводити попередню перевірку лише 

у разі виникнення сумнівів щодо коректності заповнення контракту. 

Банки надають послуги з обслуговування документарних акреди-

тивів відповідно до Міжнародних правил роботи з акредитивами, 

діючого законодавства України і нормативних документів НБУ. Як 
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правило, банки надають послуги з обслуговування документарних акре-

дитивів тільки своїм клієнтам з діючими рахунками. 

При відкритті акредитиву банки вимагають від клієнтів покриття  

у вигляді: 

 100% грошового забезпечення (покриті акредитиви); 

 інших видів забезпечення (непокриті акредитиви) – при цьому 

з банком додатково укладається кредитна угода та рішення приймається 

кредитним комітетом банку. 

Основні комісії і витрати банків при обслуговуванні акредитиву: 

За імпортним (наданим) акредитивом: 

 комісія за відкриття акредитиву; 

 комісія за перевірку документів по акредитиву; 

 комісія за здійснення платежу за акредитивом; 

 комісія за відправку swift-повідомлення. 

За експортним (отриманим) акредитивом: 

 комісія за авізування акредитива; 

 комісія за перевірку документів по акредитиву; 

 поштові витрати на відправку документів до банку корес-

пондента; 

 комісія за відправку swift-повідомлення. 

Окрім зазначених послуг, банки додатково можуть надавати інші 

послуги за плату, передбачену тарифами відповідного банку. Зокрема, 

найчастіше такі додаткові послуги включають: попередню перевірку 

документів щодо акредитиву за письмовою вимогою клієнта, обробку 

документів з розбіжностями щодо умов акредитиву, додаткові перевірки 

документів, здійснення запитів/розслідувань по акредитивах на вимогу 

клієнта, анулювання акредитиву. Слід зазначити, що ряд банків 

пропонують послуги з обслуговування акредитивів своїм клієнтам, 

широко розписують їх переваги, проте детальних тарифів на сайтах не 

оприлюднюють. 

Розглянемо більш детально тарифи на надання послуг щодо 

акредитивів на прикладі провідних системно важливих вітчизняних 

банків (табл. 3). 

Отже, використання акредитивів українськими підприємствами 

потребує доволі вагомого залучення коштів, адже для укладання акре-

дитиву в банках необхідна наявність значного капіталу. Аналіз тарифів 

на відкриття та обслуговування акредитивів у провідних банках 

України показує, що кожен банк встановлює різну цінову політику 

щодо оформлення акредитивів у національній та іноземній валютах, 

яка, своєю чергою, не сильно варіюється. Варто також зазначити 

мінімальні та максимальні межі окремих послуг за акредитивами, на які 

потрібно звернути увагу субʼєктам господарювання при відкритті 

акредитиву. 
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3. Практика використання акредитивів в Україні

Після початку повномасштабного вторгнення ризики для українсь-

ких експортерів зросли в рази через нестабільність, необхідність виходу на 

нові ринки та посилення недовіри з боку іноземних партнерів. У таких 

умовах акредитив і далі лишався однією з найнадійніших форм міжна-

родних розрахунків, адже оплата гарантується банком покупця лише після 

надання всіх документів. Підтвердження акредитива третім банком особ-

ливо важливе, коли банк імпортера має сумнівну репутацію або низький 

рейтинг. Однак наразі через високі військові ризики часто потрібне 

підтвердження з боку європейських банків, що й є одним із стримуючих 

факторів застосування акредитивів в Україні. 

За офіційними даними НБУ, загальна кількість акредитивів 

у 2024 р. становила на 16.6% більше ніж у 2023 р., але на 61.2% менше 

за 2021 р., що свідчить про суттєве зменшення використання акреди-

тивної форми розрахунку в Україні з початку повномасштабної війни 

(табл. 4).

Загалом статистика свідчить, що вітчизняні банки переважно 

надають акредитиви, ніж отримують, до того ж в іноземній валюті їх 

частка значно переважає гривневі. Якщо розглядати розподіл акреди-

тивів за обсягами по групах банків, то найбільша активність спосте-

рігається у державних банках, особливо у частині наданих акредитивів. 

Розглянемо операції за акредитивами в розрізі найбільш популяр-

них видів економічної діяльності за КВЕД у 2024 р. на рис. 3. 

а)                                                                                     б) 

Рис.3. Структура наданих банками України акредитивів  

за видами економічної діяльності станом на 01.01.2025 р.: 

а) у гривнях; б) в іноземній валюті. 

Джерело: Національний банк України (б. д.). 

Таким чином, найбільше акредитивна форма розрахунків вико-
ристовується в оптовій та роздрібній торгівлі, причому переважна 
більшість наданих акредитивів – в іноземній валюті (81% у загальній 
кількості акредитивів – 597 од.). Для порівняння, у 2023 р. спосте-
рігалася та сама тенденція, однак частка була дещо меншою – 75%. 
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Друге місце за обсягом посідає переробна промисловість (67 акре-
дитивів). Добувна промисловість переважає за кількістю та обсягом наданих 
акредитивів в іноземній валюті. В національній валюті суми незначні, що 
свідчить про використання акредитивів як ефективного методу розрахунку 
насамперед в зовнішньоекономічній діяльності підприємств.  

Висновки  
Отже, акредитиви є засобом зниження ризику розрахунків та 

гарантією повної безпеки у відносинах із контрагентами. Адже під час 
поставок товарів і надання послуг ризики можуть виникати на різних 
етапах: від придбання сировини, виготовлення та зберігання товарів до 
своєчасної поставки/надання послуг і платежу. Використання акреди-
тивних розрахунків дозволяє в таких ситуаціях захистити інтереси як 
продавця, так і покупця. 

У сучасних умовах акредитиви вигідно використовувати: 
у бізнес-операціях (для забезпечення безпечних і ефективних 

міжнародних транзакцій, де сторони можуть бути незнайомі та від-
далені географічно; для фінансування великих проєктів, які вимагають 
значних капітальних витрат, де необхідно забезпечити фінансову стабіль-
ність; для захисту від неплатоспроможності покупця або непевностей 
щодо виконання умов угоди); 

для фінансового забезпечення (отримання фінансового кредиту 
через банк для подальшого використання для власних потреб; для роз-
поділу фінансів на частини для кращого управління та оптимізації 
фінансових ресурсів; для збільшення обсягу фінансових засобів, які 
можуть бути використані у власних інтересах). 

Авторами досліджено вагому роль банків при наданні послуг 

з обслуговування документарних акредитивів – від встановлення закон-

ності умов зазначеного інструменту розрахунків до процесу оплати і 

прийняття платежів. Водночас є декілька суттєвих проблем засто-

сування акредитивів в Україні, одна з яких стосується безпосередньо 

банківських установ. Насамперед це низький рівень довіри до україн-

ських банків з боку іноземних партнерів, через що останні встанов-

люють такі умови обслуговування акредитивів, які часто для вітчиз-

няних банків є неприйнятними. Для належного розвитку банків України 

на світовій арені потрібно вдосконалювати систему міжнародних розра-

хунків на державному рівні, приводити її у відповідність до сучасних 

тенденцій та поліпшувати імідж як українських компаній, так і банків.  

Суттєва проблема – це війна на території нашої держави, яка 

значно обмежила зовнішньоекономічну діяльність субʼєктами господа-

рювання та використання акредитивної форми розрахунків відповідно. 

Проведене дослідження свідчить про суттєве зменшення використання 

акредитивної форми розрахунку в Україні – більш ніж на половину по 

кількості відкритих акредитивів з початку повномасштабного вторгнення. 

Через високі воєнні ризики при акредитивній формі розрахунку часто 
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потрібне підтвердження з боку європейських банків як гарантів, що є 

одним зі стримуючих факторів сьогодні. 

Вагомим чинником є вартість фінансового інструменту, яка зале-

жить від суми, строку, рівня ризику, забезпечення, тарифів банку та 

залученості у міжнародних програмах. Для акредитивів зазвичай перед-

бачені комісії за авізування, підтвердження, а також щорічна плата 

в розмірі 1−3%. Авторами проведено аналіз тарифів з відкриття та 

обслуговування акредитивів у провідних банках України, який виявив 

різну цінову політику щодо оформлення акредитивів у національній 

та іноземній валютах. Водночас встановлено, що укладання акредитиву 

в банках потребує наявності значного капіталу у вітчизняних підприємств. 

Авторами підтверджено гіпотезу, що в сучасних умовах підви-

щеної волатильності на фінансових ринках акредитив виступає ефек-

тивним засобом зниження ризику розрахунків, забезпечуючи еконо-

мічну безпеку обох сторін укладеного договору та розширюючи межі їх 

зовнішньоекономічної діяльності за рахунок максимального зниження 

ризику невиконання зобовʼязань за укладеними договорами. 

Майбутні наукові дослідження цієї проблематики мають широкі 

перспективи з огляду на убезпечення платежів при виборі форми 

розрахунку субʼєктами господарювання. 
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